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BINE Al VENIT!

Numele meu este Banea Adriana Maria si sunt extrem de fericita
ca citesti aceste randuri. Acest lucru inseamna ca esti motivat/a sa
explorezi oportunitati pentru a-ti creste venitul.

AICI este ceea ce cautai.

Sunt mama pentru doi copii minunati. Ema are 9 ani iar Adan are 9
luni acum. Am pornit intr-o calatorie, explorand diverse modalitati de a
castiga venituri suplimentare. Am manageriat un magazin online de
fashion si am explorat chiar si partea de IT.

Cu toate acestea, prin intermediul marketingului digital si vanzarii
de produse digitale am descoperit cea mai profitabila oportunitate.

Aceasta cale nu numai ca a adus venituri suplimentare dar si a
aprins o pasiune nou-descoperita in mine.

Pe masura ce am patruns mai adanc in lumea antreprenoriatului
digital, am descoperit un scop profund - acela de a ajuta alte mame
ca mine sa obtina liberate financiara.

Astazi ma dedic impartasirii
cunostintelor si experientelor mele,
imputernicind alte mame sa isi preia
controlul asupra destinului lor financiar si sa
creeze un viitor mai bun pentru familiile lor.

Aceasta calatorie este o pasiune
autentica pentru mine, motivata de
increderea ca toti putem obtine libertate
financiara si ca putem imbunatati
viata familiilor noastre prin facerea pasului
necesar si inceperea vanzarii de produse
digitale.

Cu recunostinta,_
Adriana Maria
@adriana.digitalmama
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Ce este

W MARRETINGUIL DIGITAL

Explicatie simpla:

Marketingul digital este o abordare strategica care utilizeaza
internetul si retelele sociale pentru a se conecta cu o
anumita audienta, ajutand afacerile sa se extinda, sa
stabileasca recunoasterea marcii si sa stimuleze vanzarile in
peisajul digital modern de astazi. Este ca si cum ai raspandi
informatii despre o afacere sau un produs online, lucru care
este crucial pentru cresterea si atragerea de noi clienti.

Componentele principale ale Marketingului Digital:

1.0ptimizare pentru Motoare de Cautare (SEO):
Imbunatatirea continutului unui site web pentru a-i creste
vizibilitatea in rezultatele motoarelor de cautare, atragand
vizitatori organici (neplatiti).

2.Marketing de Continut: Crearea si distribuirea unui
continut valoros si relevant (cum ar fi articole de blog,
videoclipuri si infografice) pentru a atrage si angaja
audienta dorita.

3.Marketing pe Retele Sociale: Utilizarea platformelor

precum Facebook, Twitter, Instagram si LinkedIn pentru a
interactiona cu clientii, distribui continut si efectua
campanii publicitare platite.

. ; - Ah j
UM O X
\g\ g ,:/n

produse, oferi actualizari si mentine relatii:buge’cu clientii.



5. Publicitate Pay-Per-Click (PPC): Lansarea de
campanii publicitare platite pe platforme precum Google
Ads sau Bing Ads, unde advertiserii platesc atunci cand
anuntul lor este accesat.

6. Marketing de afiliere: Colaborarea cu alte afaceri sau
persoane pentru a promova produse sau servicii in
schimbul unui comision din vanzari generate prin linkuri de
recomandare.

7. Publicitate de continut: Plasarea de reclame platite in
continut online, cum ar fi articole sau videoclipuri
sponsorizate.

8. Marketing de influenta: Colaborarea cu influenceri
sau persoane cu o prezenta semnificativa online pentru a
promova produse sau servicil.

9. Relatii Publice Online (PR): Gestionarea si imbunatatirea
reputatiei unei marci online prin activitati precum
comunicate de presa online, postari ca invitat si interactiune
pe retele sociale.

10. Analiza si interpretare de date: Utilizarea unor

instrumente pentru a monitoriza si analiza performanta
campaniilor de marketing digital, permitand optimizarea si

luarea deciziilor informate.
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Ce sunt

N PRODUSELE DIGITALL

Produsele digitale sunt bunuri sau servicii care
pot fi livrate online.

Aceste produse sunt de obicei disponibile sub
forma de fisiere digitale descarcabile sau
transmisibile. Aceasta poate include:

- carti electronice (eBooks)
- PDF-uri

- materiale imprimabile

- sabloane

- fise de lucru

- cursuri online

- media

- fotografie de stoc

- etc.




De ce

28 SA VINZI PRODUSE DIGITALE

Industria produselor digitale are in prezent o valoare de 33]
de miliarde de dolari in 2023 si se **prevede sa creasca** la
455 de miliarde de dolari pana in 2027. Acest lucru arata ca
produsele digitale sunt aici pentru a ramane si vor continua
Sa prospere.

BENEFICIILE PRODUSELOR DIGITALE:

Produsele digitale sunt o alegere fantastica daca cauti
libertate financiara si flexibilitate. Vin cu o gramada de
beneficii care le fac ideale pentru tine, fie ca vrei sa fii
antreprenor sau pur si simplu ca individ:

1. Costuri Mici, Castiguri Mari:

Sa creezi un produs digital necesita o investitie mica. Nu o
sa ai de-a face cu stoc fizic sau cheltuieli de livrare,
economisind astfel timp si bani.

2. Arie Globala, Confort de Acasa:

Poti vinde produse digitale persoanelor din toata lumea
fara a avea nevoie de un magazin fizic. E la indemana oricui
care are un computer sau un Iaptop si net.




3. Venituri Constante:

Cu un sistem automatizat de trafic, poti castiga venituri
regulate din produsele tale digitale. Asta inseamna ca poti
face bani chiar si cand dormi sau te bucuri de timp cu cei
dragi. Odata create, le poti vinde de nenumarate ori.

4. Potrivit pentru incepatori si Fara Experientd Necesara:
Produsele digitale sunt perfecte pentru incepatori. Nu ai
nevoie de abilitati specializate sau de experienta anterioara.
Cu dedicare si cateva ore pe saptamana, poti incepe
calatoria ta catre succes financiar.

5. Lucreaza de Oriunde, Fii Propriul Tau Sef:

Unul dintre avantajele vanzarii de produse digitale este
libertatea pe care o ofera. Poti lucra de oriunde, fie ca este
vorba de casa ta, o cafenea sau o plaja, avand la dispozitie
doar telefonul mobil sau laptopul. Tu esti in controlul
programului tau si al destinului tau.

6. Fara Stoc, Potential Nelimitat:

Produsele digitale sunt intangibile, ceea ce inseamna ca nu
va trebui sa gestionezi un inventar fizic. Potentialul tau de
venit nu are limite - cat castigi depinde de tine si de
eforturile tale.

7. Creaza-l O Data, Vinde-Il la nesfarsit:

Odata ce produsul tau digital este gata, poate fi vandut la
nesfarsit. Muncesti o singura data si acesta continua sa
genereze venituri pentru tine.




In concluzie, produsele digitale ofera o cale catre libertatea
financiara si un stil de viata dupa placul tau. Indiferent daca
doresti sa castigi venituri suplimentare, sa lucrezi de oriunde
sau sa fii propriul tau sef, produsele digitale te pot ajuta sa-ti
atingi obiectivele cu doar cateva ore de efort pe saptamana.

Te simti coplesit de ideea de a-ti crea propriul produs digital?
Produsele digitale gata-pentru-tine sunt solutia de care ai
nevoie!




78 '\ -] /T, necesare pentru inceput

1. Instagram:
Utilizeaza Instagram pentru a te conecta cu un public tinta,

a construi relatii si a raspunde nevoilor lor cu produsul tau
digital.

2. Canva:

Foloseste Canva, un software creativ gratuit, pentru a crea
diverse tipuri de produse digitale. Canva ofera sabloane si
instrumente de design pentru a usura crearea produsului
tau digital.

3. Stan Store - Click aici pentru a testa gratuit pentru 14 zile:
Stan Store ofera un Iiﬁpentru un Magazin centralizat (one-
stop-shop) unde poti lista toate produsele tale digitale intr-
un singur loc. Acest link poate fi prezentat in mod
proeminent in biografia ta de pe retelele sociale.

4. Chat-GPT:
Exploateaza Chat-GPT, un instrument Al, pentru a genera y
idei si continut. Acest instrument te ajuta in crearea si A

marketingul produselor tale digitale, furnizand continut c‘ﬁ
se imbina eficient.

Hi
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Ce sunt

RODUSLELLE DIGITALL GPT

GPT sau produsele digitale "Gata-Pentru-Tine" sunt
sabloane si produse gata facute, create de altii pe care le
poti folosi si, in functie de drepturile de revanzare incluse, le
poti modifica si revinde pentru profit. Acestea ofera o
modalitate fara batai de cap de a-ti incepe propria afacere
fara sarcina

intimidanta de a crea un produs de la zero.

Cu produsele GPT, in special cele cu Drepturi de autor (PLR-
Private Label Rights), obtii libertatea de a:

1. Modifica produsul conform nevoilor tale.

2. Adauga branding-ul si nota personala.

3. Insuteste-ti dreptul de autor si pune-ti numele pe el.
4. Revinde produsul pentru un profit de 100%.

Spre deosebire de alte modele de afaceri, cum ar fi MLM sau
marketingul afiliat, produsele GPT, in special cele cu drept

de autor, ofera un nivel mai inalt de proprietate si libertatea
de detasare de un alt brand. Profiturile iti apartin si afacerea
este in totalitate a ta.




INCEPEREA

cu produse gata-pentru-tine

1. Gaseste un produs GPT cu Drepturi de Autor.

2. Personalizeaza produsul pentru a se potrivi cu brandul tau
si publicul tinta.

3. Stabileste strategia de pret pentru produsul tau.

4. Implementeaza strategii pentru a atrage trafic spre
mMagazinul tau, cum ar fi marketingul pe retelele sociale sau
generarea de clienti potentiali (leads).

5. Incepe sd generezi un venit pasiv, care poate ajunge de la
$1,000 la $3,000 sau mai mult pe luna, bucurandu-te de un
stil de viata flexibil si fara stres.

Daca esti obosita sa-ti sacrifici timpul cu familia pentru bani si
sa te confrunti cu stresul financiar, produsele digitale ofera o
solutie puternica. Acestea ofera un flux constant de

venituri care te elibereaza de griji financiare si iti permite sa
prioritizezi ceea ce conteaza cel mai multin viata ta.
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@l [DENTIFICA TINISA

Determinarea nisei tale este un prim pas esential care va
modela intreaga ta calatorie. Nisa ta defineste publicul tinta
si tipurile de produse pe care le vei crea. lata un ghid
cuprinzator:

CE ESTE O NISA:

O nisa este un un segment distinct intr-o piata mai mare,
concentrandu-se pe un public tinta specific cu nevoi,
preferinte sau caracteristici unice.

Determinarea Nisei Tale:

Acest pas este esential in calatoria ta. Nisa ta defineste
publicul tinta si natura produsului tau. lata cum sa o
abordezi:

1. Genereaza Interese: incepe prin a aduna idei de zone de
interes personal, pasiuni sau subiecte fascinante.

2. Rafineaza-ti Interesele: Descompune fiecare interes mai
adanc. De exemplu, daca fithessul te fascineaza, ia in
considerare "mame care fac exercitii fizice" si aprofundeaza
"mamele care stau acasa/mamele care lucreaza si fac
exercitii fizice."




SFATURI DESPRE CUM SA-TI GASESTI NISA:

A intelege selectia nisei este esential. Se concentreaza pe un
public-tinta specific cu nevoi si preferinte unice. lata cum:

« Abordare Centrata pe Problema: Identifica problema

sau punctul de durere specific (pain point-problema cu
care se confronta) pe care doresti sa il abordezi in cadrul

nisei tale alese.

Primele 10 Nise: |a in considerare nise precum Finante
Personale, Sanatate & Bunastare, Mancare & Bautura,

Fitness, Calatorie, Imbunatatirea Locuintei, Relatii,

Educatie, Parinteala si Stil de Viata in Aer Liber.

Pasiune si Autenticitate: Alege o nisa care sa rezoneze

cu adevarat cu tine. Pasiunea ta se va reflecta in

continutul si produsele tale.

Prin identificarea cu atentie a nisei tale, vei stabili o baza
solida pentru calatoria ta cu produse digitale.




S8 AILEGE PRODUSUL,

Odata ce ti-ai determinat nisa, fa urmatorul pas vizitand
answerthepublic.com. Aici, poti introduce cuvinte cheie care

se potrivesc strans cu nisa aleasa. Acest site web
functioneaza ca un instrument valoros, generand o lista
cuprinzatoare de intrebari pe care persoanele le cauta activ
pe internet.

Aceste intrebari sunt cheia ta pentru a defini continutul
produsului tau digital. In esenta, produsul tau digital ar
trebui sa aiba ca obiectiv oferirea unui raspuns clar si valoros
la una dintre aceste intrebari. Aceasta abordare asigura ca
produsul tau raspunde direct nevoilor si intereselor
publicului tinta, facandu-| foarte relevant si atractiv.

CONCLUZIE: produsul tau digital va oferi o solutie [a UNA
dintre aceste intrebari.



https://answerthepublic.com/
https://answerthepublic.com/

DENUMIREA PRODUSULUI

Crearea unui nume pentru produsul tau digital este mai
mult decat un exercitiu de creativitate; este un act ce
defineste prezenta brandului tau si transmite valorile
acestuia.

lata cateva principii de baza:

. Simplitate si Impact: Alege un nume simplu, atragator si
memorabil. Ar trebui sa fie usor de pronuntat si de scris
intr-un motor de cautare.

Adaptabilitate si Durabilitate: Alege un nume care ofera
flexibilitatea de a creste odata cu produsul tau si de a
ramane relevant pe masura ce tendintele se schimba.

CONCLUZIE

Numele produsului tau este piatra de temelie a identitatii
sale, primul contact cu publicul tau si un factor cheie al
prezentei sale pe piata. Strategiile prezentate aici te vor
ajuta sa dezvolti un nume care nu doar se potriveste
produsului tau, dar care si iese in evidenta pe piata digitala.




Important:

ChatGPT poate deveni un partener excelent in generarea de
idei, oferindu-ti o varietate de optiuni de nume bazate pe
caracteristicile si avantajele produselor tale digitale. Pentru
O sursa suplimentara de inspiratie, navigheaza pe Pinterest
folosind cuvintele-cheie asociate produselor tale, lasandu-te
Inspirat de temele vizuale pentru a concepe un hume care
sa fie in acelasi timp unic si autentic.

EXEMPLU DE INDICATIE PENTRU ChatGBT:
“Da-mi cateva idei de titluri pentru noul meu eBook
pentru mame care vor sa castige bani online”

PS: poti oricand cere sa iti dea mai multe idei (indicatie:
more, again)

lata exemplele date de ChatGPT:

1. "Mamele si Monetizarea: Ghidul Complet pentru Castiguri Online"

2. "Independenta Financiara pentru Mame: Cum sa Prosperi Online"

3. "Mama Antreprenoare: Transforma-ti Pasinunea in Profit pe Internet"
4. "De la Jucarii la Joi Financiara: Strategii Online pentru Mame
Moderne"

5. "Economii Digitale: Planul Mamei pentru Succes Online"

. "Mame in Mediul Online: Crestere de Fonduri si Copii"
. "Venituri Virtuale: Cursa Mamei Cdatre Libertatea Financiara"
. "Acasa si Afluenta: Cum sa Castigi Bani Online ca Mama"
. "Mamele in Marketplace-ul Digital: Fa-ti Brandul si Banii Online"
10. "Strategii Smart pentru Mame: Castigati Bani Online fara sa Neglijati
Familia"




08 CRIEAREA PRODUSUILUI
TAU DIGITAL

Hai sa ne aprofundam in procesul de creare a produsului
tau digital:

1. Incepe cu Canva: Incepe prin a crea un cont gratuit pe
Canva. Odata ce te-ai autentificat, foloseste fie bara de
cautare, fie apasa butonul "Create Design" din partea de sus a
paginii. Introdu "eBook" pentru a incepe. Aici poti lasa frau
liber creativitatii tale, permitand personalitatii si pasiunii tale
sa fie in prim-plan.

2. ChatGPT: Ai nevoie de mai mult continut? ChatGPT iti
vine in ajutor: Daca te simti blocata sau vrei sa te asiguri ca
al acoperit toate subiectele critice, ChatGPT te poate ajuta.
Foloseste-| pentru a genera continut oferind cuvinte cheie
legate de produsul tau.

INDICATIE pentru ChatGPT pentru eBook:
"Scrie-mi un ebook despre XYZ pentru =
[publicul tinta]."



L1.

ALEGE
PLATFORMA POTRIVITA

la in considerare platforma ideala pentru crearea
produsului tau digital:

Canva pentru E-books, Ghiduri si Sabloane: Canva este
optiunea ta de baza pentru realizarea de E-books,
ghiduri si sabloane. Este usor de utilizat si versatil.

Gpogle Sheets pentru template (sabloane): Daca
produsul tau este un Temp-late pe care il folosesti deja
in afacerea ta si consideri ca audienta ta ar beneficia de
acesta, Google Sheets este solutia ideala.

Nu complica prea mult aceasta decizie, mai ales daca esti la
inceput. Incepe cu versiunea gratuita a Canva si apoi
descarca ghidul sau E-book-ul ca PDF pentru vanzare.




Bl STABILIREA PRETULUI
PRODUSULUI

Acum, sa vorbim despre stabilirea eficienta a pretului
produsului tau:

1. Fixarea Pretului Produsului: Pentru produse relativ simple,
un pret de 7€ poate fi adecvat. Cu toate acestea, pentru
eBooks mai complexe, ai putea lua in considerare stabilirea
pretului produsului tau la valori cat mai mari, ca 80€.

Poti, de asemenea, sa-ti stabilesti pretul pe baza obiectivul
tau lunar de venit:

2. Obiectivul Lunar de Venit: Alternativ, stabileste un obiectiv
de venit lunar, cum ar fi un venit suplimentar de 2,000€ pe
luna. Acest obiectiv poate fi atins prin vanzarea:

- 74 de produse la 27€ fiecare.
- 43 de produse la 47€ fiecare.

Aliniind strategia ta de pret cu obiectivele financiare, poti
construi o afacere profitabila cu produse digitale.




lo.

CANVA SI CHATGPT

Uneltele care schimba totul

Descopera potentialul Canva si ChatGPT, ambele fiind
gratuite, pentru a crea primul tau produs digital intr-o
singura zi. lata un proces simplificat pas-cu-pas:

1. Alege un Subiect cu Pasiune: Incepe prin a selecta un
subiect care iti trezeste pasiunea; de exemplu, echilibrarea
dintre munca si maternitate.

2. Interactioneaza cu ChatGPT: Deschide ChatGPT si scrie o
cerere precum, "Ajuta-ma sa creez un eBook de 15 pagini
despre echilibrarea dintre munca si maternitate." Urmareste
cum ChatGPT genereaza continut pentru tine. Este
recomandat sa personalizezi prin adaugarea de povesti si
experiente din viata reala.

3. Crearea eBook-ului tau: Foloseste Canva pentru a-ti
proiecta eBook-ul. In bara de cautare Canva, scrie "ebook"
sau "workbook" si selecteaza un sablon. Personalizeaza
designul si lipeste continutul generat de ChatGPT.

4. Ultimele Finisaje si Descarcare: Odata ce esti multumit
de rezultat, fa orice ajustari finale, apoi descarca eBook-ul tau.
Acum esti gata sa il vinzi online.

5. Flexibilitatea Pretului: in functie de subiectul tdu si de
calitatea continutului, poti stabili un pret pentru produsul tau
intre 10€ si 47€. Aceasta flexibilitate iti permite sa te adaptezi
nevoilor si asteptarilor publicului tinta.



W PLATFORME
de Marketing

Te intrebi care sunt cele mai bune platforme pentru
vanzarea produselor? la in considerare urmatoarele optiuni
gratuite:

1. Trei din cele mai folosite platforme de Marketing
GRATUITE:

- Instagram

- TikTok

- Pinterest

TikTok si Pinterest functioneaza ca platforme de OUTREACH
pentru a ajunge la audienta dvs,, in timp ce Instagram este
terenul optim pentru vanzari.

2. Combina si Refoloseste Continutul Pe Diferite Platforme:
- automatizeaza crearea de continut pe aceste canale.

- Incearca Savetik pentru refolosirea continutului de pe
TikTok fara efort.

3. Extinde Aria de Acoperire cu Platforme Aditionale:

- Aplicatii pentru Vanzari: Digital Downloads, Send Owl,
Cours, Thinkific, SkyPilot, Book That App

- Explorati Alte Platforme de Vanzari: Etsy, Shopify,
Clickbank, Teachable, Amazon, WooCommerce, Payhip,
Udemy

Diversificand platformele tale de vanzare, poti ajunge la un
public mai larg si poti atinge obiectivele tale financiare,

Cu toate acestea, pentru a evita sentimentul de coplesire, iti sugerez

sa te concentrezi la inceput pe o singura platforma de socializare




15 Alegand A
STRATEGIA DE VANZARE
A PRODUSULUI

Cand decizi cum sa-ti vinzi produsul, poti explora doua
abordari distincte:

1. Metoda Funnel-ului de Vanzari: Aceasta strategie implica
crearea unui funnel de vanzari care nu doar colecteaza
adrese de email, dar si gestioneaza tranzactiile de plata in
schimbul produsului tau. Desi Systeme.io ofera o solutie
gratuita pentru aceasta abordare, s-ar putea sa necesite o
oarecare perioada de adaptare. Te poti inscrie la Systeme.io
aici.

- Pentru o intelegere profunda a marketingului digital si
generarii de venituri online, recomand programul de
instruire pe care personal I-am gasit valoros. Il poti gasi aici.
2. StanStore: O alta optiune excelenta pentru vanzarea unei
varietati de produse digitale intr-un singur loc este
StanStore. Configurarea magazinului tau este incredibil de
simpla, iar procesarea platilor este fara cusur. Poti incerca
StanStore gratuit timp de 14 zile aici.

Alege strategia care se aliniaza cel mai bine cu obiectivele si
scopurile tale de vanzare a produselor.



https://systeme.io/?sa=sa003101991618be06f4b605cfdc86f00d6b8825d3
https://systeme.io/?sa=sa003101991618be06f4b605cfdc86f00d6b8825d3
https://www.marketingwithana.com/info
http://join.stan.store/AnaFronius
http://join.stan.store/AnaFronius

(8 DIRECTIONAREA TRAFICULUI
spre produsul tau

Odata ce ai creat un produs adaptat nisei tale si publicului
tinta, e timpul sa te concentrezi pe generarea de continut
atractiv. lata cum poti face asta:

1. Identifica Punctele de Durere: Foloseste ChatGPT sau
alte instrumente similare pentru a identifica principalele
probleme din nisa ta. Explica cum produsul tau poate oferi
solutii sau alinare pentru aceste probleme.

2. Creeaza Continut Atractiv pentru Audienta: incepe s3
creezi continut destinat sa atraga publicul tinta. Include un
apel la actiune (call to action -CTA) clar si convingator in
continutul tau.

3. Formate Diverse de Continut: Exista numeroase formate
de continut dintre care poti alege, incluzand clipuri pe
retelele sociale, postari, bloguri, videoclipuri, carti
electronice, e-mailuri si multe altele.




4. Exploateaza Mai Multe Platforme: Distribuie continutul
tau pe diverse platforme precum Instagram, TikTok,
Facebook, Pinterest si YouTube. Aceasta abordare este
eficienta din punct de vedere al costurilor, necesitand in
principal timpul tau.

Aminteste-ti, o strategie de continut bine executata poate
directiona eficient traficul catre produsul tau si poate atrage
audienta. In plus, ia in considerare stabilirea unei prezente
pe Instagram pentru a imbunatati si mai mult eforturile tale
de marketing.

PROFITA DE MOMENT

Momentul tau este acum! Evidentiaza magazinul tau Stan in
bio-ul de pe Instagram si impartaseste produsul tau prin
reels si stories.

Aminteste-ti, perseverenta se rasplateste.

CONSTRUIESTE-TI PREZENTA

Stabileste-te ca o autoritate in nisa ta. Conecteaza-te si
gazduieste discutii live cu altii. Consistenta este cheia, chiar
siin fazele de crestere lenta.




INVETIATAT DE MULT!

Sper ca ti-am oferit ceva de luat in considerare.
Marketingul digital este viitorul pentru toate nisele si
incurajez pe toata lumea, indiferent de dimensiunea sau

bugetul lor, sa se implice.
Cu marketingul digital, poti schimba viitorul fara a

sacrifica timp pentru bani. Timpul este o resursa limitata si
valoroasa de care ar trebui sa te bucuri alaturi de cei dragi

fara stres financiar.

Nu uita ca sunt aici pentru
tine! Trimite-mi un mesaj
pe Instagram oricand

pentru a pune intrebari sau
pentru a-mi spune cum
merg lucrurile. Vreau sa
sarbatoresc cu tine!

kisses,

Adriana Maria ¢
~ @adriana.digitalmama



https://instagram.com/mamaprospera?igshid=MTQxbXY1cWZtcDI3Mg==
https://instagram.com/mamaprospera?igshid=MTQxbXY1cWZtcDI3Mg==
https://instagram.com/mamaprospera?igshid=MTQxbXY1cWZtcDI3Mg==

